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2. CÁC ĐƠN VỊ ĐƯỢC ƯƠM TRỰC TIẾP

Quyền lợi
Cơ sở vật chất 
· Được sử dụng miễn phí văn phòng và thiết bị văn phòng (máy tính, điện thoại, fax, máy in, bàn ghế…).
Đầu tư tài chánh

· Có cơ hội nhận được hỗ trợ quỹ của Sở KHCN TPHCM.

· Có cơ hội nhận được đầu tư từ quỹ của các đối tác khác.

Dịch vụ một cửa
· Được tư vấn miễn phí về sở hữu trí tuệ, thuế, tài chính và marketing…

· Hỗ trợ tìm đối tác (giao lưu với nhà đầu tư, tham quan doanh nghiệp).

· Được hỗ trợ kinh phí tham gia các khóa đào tạo, tập huấn (về tài chính, marketing, quản lý…).
Quảng bá

· Tài trợ một phần kinh phí tham gia các cuộc thi toàn quốc, giới thiệu sản phẩm tại các hội chợ, hội thảo khu vực và quốc tế.

Đại diện tin cậy

· Được tư vấn, hỗ trợ quyền lợi để đảm bảo khi thuê, mua các sản phẩm, dịch vụ bên ngoài, đàm phán với nhà đầu tư.

Môi trường kinh doanh thuận lợi

· Có cơ hội tiếp xúc với các dự án, chuyên gia, nhà đầu tư, khách hàng.

· Tiếp cận với nguồn nhân lực trình độ cao của Đại học Nông Lâm TP.HCM và các Trường, Viện liên kết.

      Trách nhiệm

· Tham gia tích cực vào dự án và quảng bá dự án đến đông đảo các đối tượng.
· Báo cáo định kỳ, thực hiện nghiêm túc những thỏa thuận của 02 bên.
3. CÁC NHÓM VÀ CÁ NHÂN QUAN TÂM ĐẾN KHỞI SỰ KINH DOANH

· Được hỗ trợ học phí tham gia khóa học “Khởi sự kinh doanh”.
· Tư vấn xây dựng kế hoạch kinh doanh.
· Tham dự các buổi tư vấn định kỳ về tài chính, kế toán, marketing, luật…
4. CÁC CHỨC NĂNG CỦA CÁC DỊCH VỤ HỖ TRỢ
· Viện Công nghệ Sinh học và Môi trường (Nghiên cứu kỹ thuật gen, ứng dụng di truyền trong lai tạo giống, nuôi cấy mô động thực vật; Phân tích dư lượng các chất, độc tố môi trường, độc tố trong nông sản thực phẩm; Phân tích gen, chẩn đoán bệnh; Nghiên cứu ứng dụng các chất có hoạt tính sinh học…).
· Trung tâm Nghiên cứu và Chuyển giao Khoa học Công nghệ (Nghiên cứu và chuyển giao các kỹ thuật nhân nuôi, chăm sóc, phòng trị dịch bệnh, cung cấp giống cây trồng và vật nuôi, xây dựng kế hoạch quản lý trang trại… )
· Trung tâm Nghiên cứu Chế biến Rau quả (Nghiên cứu kỹ thuật bảo quản rau quả, công nghệ chế biến các sản phẩm, triển khai ứng dụng các kỹ thuật vào công nghệ bảo quản, chế biến vào sản xuất…).
· Trung tâm Công nghệ và Thiết bị Nhiệt lạnh (Thiết kế các loại máy phục vụ chế biến bảo quản nông sản thực phẩm và chế biến thức ăn gia súc).
· Trung tâm Năng lượng và Máy nông nghiệp (Thiết kế các loại máy sấy nông sản, thuỷ sản, ứng dụng cơ giới hoá trong trồng trọt, phát triển hệ thống sau thu hoạch…).
· Trung tâm Hỗ trợ Sinh viên và Quan hệ Doanh nghiệp.

· Trung tâm Nghiên cứu và Ứng dụng Kỹ thuật Địa chính

· Trung tâm Nghiên cứu và Chế biến Lâm sản

· Trung tâm Ngoại ngữ

· Trung tâm Tin học và Ứng dụng…
5. TRUNG TÂM ƯƠM TẠO DOANH NGHIỆP CÔNG NGHỆ - ĐẠI HỌC NÔNG LÂM 
· Là một tổ chức phi lợi nhuận.
· Ươm tạo trực tiếp tại ĐH Nông Lâm Tp Hồ Chí Minh và ươm tạo ảo tại các tỉnh thành khác.

· Cơ quan hỗ trợ: Sở Khoa học và Công nghệ Tp. HCM.
· Cơ quan thực hiện: Trường Đại học Nông Lâm Tp. HCM.
6. SỨ MẠNG MỤC TIÊU

6.1 Sứ mạng

· Là nhân tố thúc đẩy cho sự phát triển của khoa học công nghệ. Thông qua việc thương mại hóa sản phẩm từ nghiên cứu khoa học, cung cấp những sản phẩm thân thiện môi trường và tạo việc làm cho cộng đồng qua các Doanh nghiệp ươm tạo
6.2 Mục tiêu
· Hỗ trợ các tổ chức cá nhân có ý tưởng tạo lập doanh nghiệp và ứng dụng công nghệ.

· Hỗ trợ công ty, nhà đầu tư tìm cơ hội đầu tư vào các lĩnh vực công nghệ nông nghiệp.
· Ươm tạo những ý tưởng công nghệ khả thi trở thành công nghệ có khả năng thương mại hoá.

· Ươm tạo doanh nghiệp công nghệ trẻ giai đoạn khởi nghiệp.

· Lồng ấp các doanh nghiệp công nghệ vừa và nhỏ đã hoạt động nhưng chưa đủ năng lực trên thương trường.

· Bồi dưỡng, đào tạo tăng cường nhân lực quản lý cho các tổ chức/cá nhân trong và ngoài Trung tâm
7.  THỦ TỤC VÀ QUY TRÌNH GIA NHẬP TRUNG TÂM
7.1 Đối tượng
· Đối tượng tiền ươm tạo: các nhóm hoặc cá nhân, sinh viên tốt nghiệp có ý tưởng kinh doanh khả thi và có động lực mạnh mẽ muốn khởi nghiệp để thực hiện ý tưởng đó.
· Doanh nghiệp trẻ: có quy mô vừa và nhỏ, đã hoạt động hợp pháp dưới hai năm.
7.2 Yêu cầu lĩnh vực hoạt động của doanh nghiệp
Ưu tiên các lĩnh vực liên quan đến đào tạo và nghiên cứu của trường Đại học Nông Lâm Tp.HCM như: công nghệ sinh học, nông học, lâm nghiệp, thuỷ sản, chăn nuôi, công nghệ thực phẩm, cơ khí công nghệ, quản lý đất đai, môi trường, công nghệ thông tin…).
7.3 Tiêu chí  tuyển chọn
7.3.1 Đối tượng tiền ươm tạo
1. Có ý tưởng và kế hoạch kinh doanh khả thi.
2. Có tinh thần doanh nhân cao.
7.3.2 Doanh nghiệp trẻ bên ngoài Trường ĐH Nông Lâm TPHCM
1. Có một kế hoạch kinh doanh khả thi.
2. Có giấy xác nhận Doanh nghiệp Khoa học Công nghệ (quan trọng nhất)
3. Có tinh thần doanh nhân cao.
4. Có khả năng tài chính (có đủ vốn cần thiết để hoạt động ít nhất trong 6 tháng).
5. Doanh nghiệp đã được thành lập và hoạt động dưới 02 năm.
6. Phiếu đăng ký làm việc với Trung tâm (4 bản)

7. Sơ yếu lý lịch của người đại diện đăng ký có dán hình

8. Bản sao CMND của người đại diện đăng ký

7.4 Doanh nghiệp trẻ trong Trường ĐH Nông Lâm TPHCM
1. Phiếu đăng ký làm việc với Trung tâm (4 bản)

2. Sơ yếu lý lịch của người đại diện đăng ký có dán hình

3. Bản sao CMND của người đại diện đăng ký

4. Giấy phép kinh doanh (nếu có) (4 bản có công chứng)

5. Kế hoạch kinh doanh khả thi (4 bản)

6. Bảo vệ kế hoạch kinh doanh trước Hội đồng tuyển chọn

7.5 Quá trình ươm tạo
Bao gồm các giai đoạn chủ yếu sau: 

1. Giai đoạn trao đổi, cung cấp thông tin về Trung tâm cho khách hàng.
2. Giai đoạn kiểm tra tính hợp lệ.
3. Giai đoạn tiền ươm tạo (tối đa khoảng 3 tháng).
4. Giai đoạn ươm tạo (tối đa 3 năm).
5. Giai đoạn tốt nghiệp và rời Trung tâm ươm tạo.
7.6  Một số hướng dẫn/gợi ý chuẩn bị cho việc xây dựng kế hoạch kinh doanh

1. Mô tả chung về việc kinh doanh của bạn nhằm giúp Trung tâm ươm tạo hiểu rõ ý tưởng kinh doanh của bạn. (Cung cấp thông tin chi tiết, tối đa 2 trang A4)
2. Mô tả về năng lực hoạt động: trình độ học vấn của bạn, học vấn của người đồng sáng lập/khởi xướng với bạn, của người quản lý và những kinh nghiệm nghề nghiệp liên quan đến ngành nghề kinh doanh.
3. Mô tả chung về sản phẩm hoặc dịch vụ bạn cung cấp, mô tả những sản phẩm nào chưa đáp ứng nhu cầu và đòi hỏi của thị trường nhưng sản phẩm hay dịch vụ của bạn lại có thể đáp ứng tốt.
4. Cho biết một số thông tin cụ thể về những khách hàng tiềm năng của bạn.
5. Thông tin cụ thể về các hoạt động nghiên cứu thị trường đối với các sản phẩm hoặc dịch vụ bạn đã thực hiện được.
6. Thông tin cụ thể về các đối tượng cạnh tranh chính của bạn.
7. Ưu thế cạnh tranh của công ty bạn là gì?
8. Bạn phải làm cách nào để quảng bá sản phẩm hoặc dịch vụ của bạn?
9. Doanh số bán ra bao nhiêu thì đạt hòa vốn và theo kế hoạch thì khi nào có thể đạt được điều này?
10. Những yêu cầu về đầu tư cho 36 tháng hoạt động đầu tiên (xác định giá trị và nguồn tài chính cần có).
11. Những hoạt động kinh doanh chính dự kiến trong 12 tháng tới.
ĐẠI HỌC NÔNG LÂM THÀNH PHỐ HỒ CHÍ MINH
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